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County Total Retail Sales Trade Analysis 

Year 

Total  
Retail 
Sales* 

Retail 
Firms 

Sales per 
Retail Firm 

Per Capita 
Sales 

Pull 
Factor 

PotenƟal 
Retail 
Sales* 

Surplus/
(Leakage)* 

S/(L) as 
pct of  

PotenƟal 

2010  $540.31  857  $630,465  $11,318  0.97  $559.27  ‐$18.96  ‐3.39% 

2011  $579.92  856  $677,473  $12,152  1.00  $582.24  ‐$2.32  ‐0.40% 

2012  $599.14  951  $630,008  $12,275  1.00  $596.98  $2.16  0.36% 

2013  $606.57  930  $652,223  $12,360  0.98  $617.35  ‐$10.78  ‐1.75% 

2014  $654.40  926  $706,697  $13,349  1.02  $641.13  $13.27  2.07% 

2015  $719.17  986  $729,381  $14,535  1.10  $655.82  $63.35  9.66% 

2016  $793.50  1,030  $770,388  $16,005  1.18  $675.32  $118.18  17.50% 

2017  $740.61  1,043  $710,077  $14,872  1.02  $726.53  $14.08  1.94% 

2018  $765.06  1,042  $734,223  $14,470  1.02  $749.44  $15.62  2.08% 

 Category Actual Sales* PotenƟal Sales* Surplus/Leakage* Pull Factor 

 Agriculture, Forestry, Fishing, HunƟng  $0.00  $0.34  ‐$0.34  0.00 

 Mining, Quarrying, Oil/Gas ExtracƟon  $0.00  $2.49  ‐$2.49  0.00 

 ConstrucƟon  $132.81  $74.22  $58.59  1.79 

 Manufacturing  $7.09  $12.77  ‐$5.68  0.56 

 Wholesale Trade  $20.77  $56.75  ‐$35.97  0.37 

 Retail Trade  $388.80  $413.27  ‐$24.47  0.94 

 TransportaƟon and Warehousing  $0.00  $1.17  ‐$1.17  0.00 

 InformaƟon  $30.88  $38.14  ‐$7.25  0.81 

 Finance and Insurance  $0.55  $1.00  ‐$0.45  0.55 

 Real Estate, Rental, and Leasing  $10.70  $16.63  ‐$5.92  0.64 

 Professional, ScienƟfic, and Tech Services  $3.06  $2.86  $0.20  1.07 

 Management of Companies/Enterprises  $0.00  $0.05  ‐$0.05  0.00 

 Admin & Support, Waste Mgt, Rem Svcs  $5.67  $6.42  ‐$0.75  0.88 

 EducaƟonal Services  $0.01  $0.00  $0.01  11.10 

 Health Care and Social Assistance  $0.00  $0.06  ‐$0.06  0.00 

 Arts, Entertainment, and RecreaƟon  $0.83  $1.95  ‐$1.13  0.42 

 AccommodaƟons and Food Services  $129.83  $79.96  $49.86  1.62 

 Other Services (except Public Admin)  $18.65  $22.90  ‐$4.25  0.81 

 Public AdministraƟon  $0.00  $0.93  ‐$0.93  0.00 

County Retail Sales by Sector (2018)          

*Total Retail Sales, PotenƟal Retail Sales and Surplus/Leakage are reported in millions of dollars 

*Actual Sales, PotenƟal Sales and Surplus/Leakage are reported in millions of dollars 



PopulaƟon, 2017*** 

 County  Mississippi 

Category Pop Percent Pop Percent 

Total  49,799  100.00%  2,984,100  100.00% 

Age 0‐19  12,604  25.30%  796,557  26.70% 

Age 20‐44  23,142  46.50%  967,077  32.40% 

Age 45‐64  8,614  17.30%  758,947  25.40% 

Age 65+  5,439  10.90%  461,519  15.50% 

Income DistribuƟon by Household, 2017**** 

 County  Mississippi 

Category Percent Percent 

Median HH Income  $37,348  $42,009 

Less than $25,000  38.88%  31.25% 

$25,000 ‐ $49,999  21.13%  25.64% 

$50,000 ‐ $99,999  22.66%  27.93% 

$100,000 and over  17.33%  15.17% 

For further informaƟon, please contact: 
Sonny Thomas (Mississippi Development Authority)—601.359.9387—sthomas@mississippi.org  
Alan Barefield (Mississippi State University Extension Service)—662.325.7995—alan.barefield@msstate.edu 
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CÊçÄãù TÊã�½ R�ã�®½ TÙ��� AÄ�½ùÝ®Ý 
Total Retail Sales, 2010‐2018 
These data are reported in millions of current dollars for specific state fiscal years (July‐June) and were obtained from various issues of the 
Mississippi Department of Revenue Annual Report.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html 

Number of Retail Firms, 2010‐2018 
These data are reported in absolute numbers of firms for specific state fiscal years (July‐June) and were obtained from various issues of the 
Mississippi Department of Revenue Annual Report.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html 

Sales per Retail Firm, 2010‐2018 
These numbers represent an average of the sales for retail firms and are calculated by dividing the Total Retail Sales by the Number of Re‐
tail firms (see above).  As in the previous data, source data can be found at hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html 

Per Capita Sales, 2010‐2018 
These numbers represent the amount that the average resident of the county would purchase from retail outlets if there were no persons 
residing outside the county purchasing retail goods or services from that parƟcular county.  This esƟmate is calculated by dividing the Total 
Retail Sales by the county’s populaƟon.  Total Retail Sales data were obtained from various issues of the Mississippi Department of Reve‐
nue Annual Report, and populaƟon data were esƟmated from data obtained from the U.S. Bureau of Economic Analysis.  hƩp://
www.dor.ms.gov/info/stats/main.html and hƩp://www.bea.gov  

Pull Factor 
The Pull Factor is an indicator of the level of retail sales that the county makes to persons living outside the county.  If the value of the Pull 
Factor is greater than one, it suggests that the community has greater retail sales than would be expected given its populaƟon and level of 
per capita personal income.  This community is drawing customers (purchasers) from outside its boundaries.  If the value of the Pull Factor 
is less than 1.0, then the community has a lower level of retail sales than would be expected given its populaƟon and level of personal in‐
come; this community is likely losing customers to other communiƟes.  Given that the state of Mississippi is the basis for these calcula‐
Ɵons, it has a Pull Factor of 1.0 (this might change if the enƟre United States was used as the basis of calculaƟon).  The Pull Factor is calcu‐
lated based on the level of retail purchases made by the average person in the state adjusted by the relaƟve level of that county’s per capi‐
ta personal income to the average level of per capita personal income for the state.  Retail sales data were obtained from various issues of 
the Mississippi Department of Revenue Annual Report, and populaƟon and income data were esƟmated from data obtained from the U.S. 
Bureau of Economic Analysis.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html and hƩp://www.bea.gov 

PotenƟal Sales 
PotenƟal Sales is an esƟmate of the level of retail sales for the specific fiscal year that a county could expect from its residents if those resi‐
dents purchased retail goods and services in the county at the same rate as the average resident of the state (adjusted by the level of per 
capita personal income for the county relaƟve to the state).  If PotenƟal Sales are less than Actual Sales, then the community has greater 
retail sales than would be expected given its populaƟon and level of per capita personal income.  This community is drawing customers 
(purchasers) from outside its boundaries.  If PotenƟal Sales are greater than Actual Sales, then the community has a lower level of retail 
sales than would be expected given its populaƟon and level of personal income; this community is likely losing customers to other commu‐
niƟes.  Given that the state of Mississippi is the basis for these calculaƟons, it has PotenƟal Sales that are exactly equal to Actual Sales (this 
might change if the enƟre United States was used as the basis of calculaƟon).  Retail sales data were obtained from various issues of the 
Mississippi Department of Revenue Annual Report, and populaƟon and income data were esƟmated from data obtained from the U.S. Bu‐
reau of Economic Analysis.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html and hƩp://www.bea.gov 

Surplus/(Leakage) 
Retail Sales Surplus or Leakage is an esƟmate of the addiƟonal levels of retail sales that a parƟcular county is gaining from residents that 
live outside the county’s boundaries or an esƟmate of the level of retail sales that a county’s residents are purchasing from businesses in 
other counƟes.  It is calculated by subtracƟng the actual level of retail sales from the esƟmate of potenƟal sales described above.  If the 
Surplus/(Leakage) value is posiƟve, then the community has greater retail sales than would be expected given its populaƟon and level of 
per capita personal income.  This community is drawing customers (purchasers) from outside its boundaries.  If the Surplus/(Leakage) val‐
ue is negaƟve, then the community has a lower level of retail sales than would be expected given its populaƟon and level of personal in‐
come; this community is likely losing customers to other communiƟes.  Given that the state of Mississippi is the basis for these calcula‐
Ɵons, it has a Surplus/(Leakage) value of zero (this might change if the enƟre United States was used as the basis of calculaƟon).   

Surplus/(Leakage) as percentage of PotenƟal Sales 
This esƟmate provides a snapshot of the level of retail sales that a county gains from drawing customers who reside in other counƟes or 
from losing its own residents to retail establishments in other counƟes.  It is calculated by dividing the county’s surplus or leakage esƟmate 
by the esƟmate of potenƟal sales. 
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Actual Sales 
These data are reported in millions of current dollars for specific state fiscal years (July‐June) by selected retail sectors and were obtained 
from various issues of the Mississippi Department of Revenue Annual Report for Fiscal Year 2017.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/
main.html 

PotenƟal Sales 
PotenƟal Sales is an esƟmate of the level of retail sales for the specific fiscal year that a county could expect from its residents if residents 
purchased retail goods and services in the county at the same rate as the average resident of the state (adjusted by the level of per capita 
personal income for the county relaƟve to the state).  Retail sales data were obtained from various issues of the Mississippi Department of 
Revenue Annual Report for Fiscal Year 2017, and populaƟon and income data were esƟmated from data obtained from the U.S. Bureau of 
Economic Analysis.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html and hƩp://www.bea.gov 
 
Surplus/(Leakage) 
Retail Sales Surplus or Leakage is an esƟmate of the addiƟonal levels of retail sales by specific sector that a parƟcular county is gaining from 
residents that live outside the county’s boundaries or an esƟmate of the level of retail sales that a county’s residents are purchasing from 
businesses in other counƟes.  It is calculated by subtracƟng the actual level of retail sales from the esƟmate of potenƟal sales described 
above.   

Pull Factor 
The Pull Factor is an indicator of the level of retail sales that the county makes to persons living outside the county.  It is calculated based 
on the level of retail purchases made by the average person in the state adjusted by the relaƟve level of that county’s per capita personal 
income to the average level of per capita personal income for the state.  Retail sales data was obtained from various issues of the Mississip‐
pi Department of Revenue Annual Report for Fiscal Year 2018 and populaƟon and income data were esƟmated from data obtained from the 
U.S. Bureau of Economic Analysis.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/main.html and hƩp://www.bea.gov 

2017 PopulaƟon and Household Income DistribuƟon 
2017 PopulaƟon data were esƟmated from data provided by the Bureau of Economic Analysis.  2017 Household Income DistribuƟon esƟ‐
mates were esƟmated from the 5‐year esƟmates of the 2017 American Community Survey.  hƩp://www.bea.gov and hƩp://
www.census.gov/acs/www  

Change in Total Retail Sales, 2014‐2018 
The percentage change in total retail sales is calculated by dividing the difference in retail sales from 2013 to 2017 by the level of retail 
sales in 2013.  Data were obtained from various issues of the Mississippi Department of Revenue Annual Report.  hƩp://www.dor.ms.gov/
info/stats/main.html  

Components of Retail Sales, 2018 
The magnitudes of specific component sectors were calculated by dividing the value of the sector by the level of total retail sales.  Data 
were obtained from the Mississippi Department of Revenue Annual Report for Fiscal Year 2017.  hƩp://www.dor.ms.gov/info/stats/
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By Alan Barefield, Extension Professor, Department of Agricultural Economics, Samantha Seamon, Student Assistant, Department of Agricultural Economics, and Hannah 
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